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Ефективність використання виробничих  
потужностей   

 
*  Постановка проблеми. В умовах концен-
трації, спеціалізації та кооперування агро-
промислового виробництва широко запро-
ваджуються найсучасніші потокові лінії й 
цілі виробничі системи. У підприємств із 
диверсифікованим виробництвом часто змі-
нюються продукція, технології, організація 
виробництва.  Це відображається в посилен-
ні значимості показника виробничої потуж-
ності та його участі у формуванні виробни-
чої програми. Попри значні зміни у техніч-
ній політиці та організації виробництва ме-
тодика та принципи розрахунку потужнос-
тей підприємств не змінювалися протягом 
багатьох років. Для їх розрахунку викорис-
товують дані про основні засоби, режим ро-
боти підприємства, використання виробни-
чих площ, прогресивні норми продуктивно-
сті обладнання, трудомісткість продукції, 
кваліфікацію працівників.  

Аналіз останніх досліджень і публіка-
цій. Питання, пов’язані з методами оцінки 
виробничих потужностей та ефективністю їх 
використання, відображені в працях відомих 
вітчизняних і зарубіжних учених. Серед них 
Р. П. Атаманчук [1], Д. А. Штефанич [14],  
І. Б. Швець [13], Г. С. Гордієнко [3],  
Й. М. Петрович [7], Ю. В. Шпак [3],  
А. С. Федонін [11], Н. П. Коновалова [5],  
М. В. Пугачова [8].  Проте це, як правило, 
підручники й посібники, в яких із теоретич-
них позицій розглядаються окремі питання 
формування виробничих потужностей та 
показники їх використання.   

Мета статті – дослідження різноманіття 
сучасних методичних підходів до оцінки 
виробничих потужностей промислових під-
приємств і ефективності їх використання.  
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Виклад основних результатів дослід-
ження. Проблема визначення виробничої 
потужності підприємства має важливе прак-
тичне значення у плануванні виробництва. 
Практика показує неповне використання ви-
робничих потужностей підприємств, оскіль-
ки вони не стали розрахунковим обґрунту-
ванням виробничих програм випуску проду-
кції. Тому удосконалення розрахункового 
апарату і планування розвитку потужностей 
актуально на всіх рівнях. 

Важливе місце займають питання мето-
дичної єдності розрахунку техніко-
економічних показників, які відображають 
можливості та фактичну віддачу виробничо-
го апарату. Недопустимо, коли в оцінці од-
ного і того ж об’єкта групою показників до-
пускаються значні розбіжності. Проте це 
має місце, коли порівнюються показники 
використання виробничої потужності та 
змінності роботи обладнання, фондовіддачі 
й окупності капітальних вкладень у нову 
техніку.  

В умовах диверсифікованого виробницт-
ва, великої кількості технологічних операцій 
і видів застосовуваної техніки рівномірно 
завантажити весь парк обладнання пропор-
ційно часу роботи відповідно до одиничної 
потужності та інших технічних параметрів 
неможливо. Це пов'язано з різноманіттям 
трудомісткості продукції й різною питомою 
вагою готової продукції в структурі вироб-
ничої програми. 

У таких ситуаціях розрахунок виробничої 
потужності потрібен для техніко-
економічного обґрунтування плану вироб-
ництва продукції та оцінки його напружено-
сті, виявлення вузьких місць і потреби в до-
датковому обладнанні, вирішення питання 
спеціалізації виробництва для підприємства, 
обґрунтування необхідності розвитку галу-
зевої й міжгалузевої кооперації, розробки 
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заходів щодо усунення внутрішньовиробни-
чих і міжгалузевих диспропорцій. 

У світовому економічному аналізі найбі-
льшу увагу методиці розрахунку й оцінці 
виробничих потужностей приділяють Євро-
стат і Статистична комісія ООН. 

Статистична комісія ООН, розглянувши 
методи оцінки виробничих потужностей рі-
зних країн, виділила чотири [13, с. 5–6]: 

 за типом і видом використовуваного 
устаткування – метод не набув поширення 
у зв’язку із незіставністю технічних параме-
трів обладнання в різних галузях та немож-
ливістю грунтовного його вивчення у кож-
ній окремій країні Такий метод оцінки при-
йнятний лише в окремих галузях, де засто-
совується однотипне обладнання; 

  оцінка виробничих потужностей за ве-
личиною виробничих площ – метод не засто-
совують через відсутність однакових органі-
заційно-технічних умов у різних  підприєм-
ствах. Оскільки навіть теоретично на одних і 
тих самих виробничих площах можуть бути 
впроваджені технології з різними рівнями 
інтенсивності, механізації й автоматизації; 

 метод оцінки виробничої потужності за 
повною вартістю основних виробничих за-
собів має недоліки через неможливість оде-
ржати пряму оцінку вартості цих засобів, які 
належать до різних продуктів. Однакові ос-
новні засоби можуть мати різну первісну 
вартість при різному формуванні цін на них. 
Дослідники Статистичної комісії ООН стве-
рджують, що встановити залежність між ви-
робничою потужністю і вартістю основних 
виробничих засобів ні теоретично ні прак-
тично неможливо. Можна тільки передбачи-
ти, що при підвищенні вартості основних 
виробничих засобів зростає виробнича по-
тужність підприємства. Розрахунок її в ці-
лому для промисловості не матиме практич-
ного значення. Сенс є лише в побудові за-
лежностей у межах окремих галузей; 

 визначення виробничої потужності як 
максимального обсягу продукції, яку підпри-
ємство може виготовити без зміни величини 
основних виробничих засобів. Однак та ж 
таки Статистична комісія ООН наголошує 
на необ’єктивності даного методу через 
вплив людського фактора. 

Водночас у різних країнах ведуться дослі-
дження методів оцінки виробничих потужно-
стей за різними напрямами в теоретичному і 
практичному значеннях їх для економіки. У 
Великобританії статистичне бюро займається 
дослідженням впливу капітальних вкладень 
на розвиток виробничих потужностей [15]. У 
США досліджують динаміку й еластичність 
виробничих потужностей відносно основно-
го капіталу [17], а також відхилення вироб-
ничих потужностей у періоди підйому та де-
пресії фірм [16]. У Канаді вивчають пробле-
ми росту основного капіталу і випуску про-
дукції в умовах повного завантаження виро-
бничого обладнання [18].  

Методи розрахунку виробничої потужно-
сті, які використовуються в країнах Європи 
та США, суттєво відрізняються від методів в 
Україні. А це не дає можливості зіставляти 
показники. Такі порівняння є досить умов-
ними й можуть мати лише якісний зміст без 
кількісного наповнення.  

Розглянемо як визначається величина ви-
робничих потужностей, що покладено в ос-
нову розрахунку, та які фактори впливають 
на її величину. 

Згідно з методичними рекомендаціями  
Н. П. Коновалової [5, с. 35], для розрахунку 
виробничої потужності використовують усе 
обладнання підприємства, закріплене за ви-
робничими цехами, включаючи те, яке не 
експлуатується через несправність, знахо-
диться в ремонті чи модернізується. Не бе-
реться в розрахунок резервне обладнання, 
обладнання допоміжних і експерименталь-
них цехів. 

Усе обладнання, крім резервного й експе-
риментального, у розрахунок виробничої по-
тужності включає також і Т. А. Фролова [12]. 

Й. М. Петрович та Р. П. Атаманчук у роз-
рахунки виробничої потужності включають 
діюче обладнання основних виробничих це-
хів, обладнання на складі, яке може бути 
введене в експлуатацію за необхідності (ре-
зервне обладнання), наявне обладнання, яке 
повинно бути введене в плановому періоді, 
устаткування допоміжних цехів аналогічне 
удосконаленню основних [1, с. 6]. Тобто, ак-
тивну частину основних засобів. Пасивна ж 
їхня частина, на думку Д. А. Штефанича, 
оскільки вони безпосередньо не впливають 
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на предмет праці, не позначається на величи-
ні виробничої потужності, а лише обмежує 
масштаб виробництва у просторі [14, с. 7].  

Подібно попереднім дослідникам  
Д. А. Штефанич також робить акцент на 
машинах і обладнанні, а саме на його кіль-
кості та якості. При цьому не враховує умо-
ви виробництва і, як попередні дослідники, 
резервного, законсервованого, допоміжного 
й експериментального обладнання [14, с. 6]. 

Крім обладнання, у розрахунки виробни-
чої потужності включають трудомісткість 
продукції, ефективний фонд часу роботи 
обладнання, виробничі площі, режим роботи 
підприємства. 

Виробничу потужність розраховують у 
натуральних одиницях у номенклатурі про-
дукції заводу по всіх виробничих підрозді-
лах підприємства від нижчих виробничих 
ланок до вищих. Для її розрахунку викорис-
товують основні виробничі засоби, режим 
роботи обладнання і  виробничих площ, но-
рми трудомісткості та продуктивність обла-
днання. 

Інтенсивність використання виробничих 
потужностей залежить від ряду факторів. 
Одні дослідники поділяють фактори, які 
впливають на рівень використання виробни-
чих потужностей, на зовнішні й внутрішні 
(рис. 1),  інші – не розмежовують їх.  

 
Внутрішні та зовнішні фактори, що впливають на економічну ефективність  

використання  виробничих потужностей 

Т. А. Фролова пропонує визначати виро-
бничу потужність діленням ефективного 
фонду часу роботи підприємства на трудо-
місткість виготовлення одиниці продукції, 
А. С. Федонін та Г. А. Швиданенко – як різ-

ницю між числом календарних днів на рік і 
часом на ремонт та технологічні зупинки 
виробничого обладнання. Це найпростіший 
метод розрахунку, за яким можна визначити 
величину виробничої потужності, яка вира-
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жає максимальну можливість підприємства 
з випуску продукції протягом року. Ці ж ав-
тори вважають, що використання результа-
тивного фонду часу не відображає максима-
льну виробничу потужність, а лише фактич-
ну її величину.  

За методикою розрахунку, наведеною в 
Економічній енциклопедії за редакцією  
С.В. Мочерного, виробничу потужність ви-
значають як N = Y×T×Wн    [4, с. 19], 

де N – виробнича потужність; Y – серед-
ньорічна кількість фактичного устаткуван-
ня; T – річний фонд часу роботи одиниці 
устаткування; Wн –прогресивна норма про-
дуктивності устаткування за час роботи. 

Слід врахувати, що при розрахунку вели-
чини потужності не беруться до уваги прос-
тої обладнання, викликані недостатністю 
робочої сили, сировини, палива, електро-
енергії чи організаційними неполадками, а 
також втрати часу, пов’язані з усуненням 
браку продукції. Виробнича потужність під-
приємства не може бути постійною величи-
ною. У процесі використання нової техніки, 
впровадження прогресивних технологій, ма-
теріалів, розвитку спеціалізації й кооперу-
вання, удосконалення структури виробницт-
ва, підвищення кваліфікації працівників, по-
ліпшення організації виробництва і праці 
виробничі потужності змінюються. Тому їх 
періодично переглядають [2]. 

За виробничими площами величину ви-
робничої потужності визначають за форму-
лою: 

                       t
T

PS
SПМ

n

×
−

= ,
                      

[9],
 

де S – виробнича площа цеху, кв. м; Sn – 
виробнича площа всього (з урахуванням 
проходів) на одне робоче місце, кв.м;  Т – 
режим роботи, год.;  t – трудомісткість оди-
ниці виробу, год. 

Євростат відзначає, що виробнича потуж-
ність є тимчасовим поняттям, побудованим 
на поточній незмінності факторних витрат, 
тому для її обчислення необхідна методика, 
яка б включала всі факторні витрати: 
Пк = Пп + Пб + Пр + Пін + Пас – Пв   [10, с. 195], 
де Пп, Пк – виробнича потужність на кі-

нець і початок року; Пб – збільшення виро-
бничої потужності за рахунок будівництва 
та розширення діючих підприємств; Пр – 

збільшення виробничої потужності за раху-
нок реконструкції; Пін – збільшення вироб-
ничої потужності за рахунок запровадження 
інноваційних заходів; ΔПас – зміна потуж-
ності у зв’язку зі зміною асортименту про-
дукції з різним рівнем трудомісткості; Пв – 
зменшення потужності у зв’язку з вибуттям 
обладнання й інших ресурсів. 

У короткостроковому періоді виробнича 
потужність є величиною постійною, в дов-
гостроковому – може бути зменшена за ра-
хунок виведення з експлуатації фізично і 
морально застарілого обладнання, виробни-
чих площ або збільшена шляхом технічного 
переозброєння, розширення чи реконструк-
ції підприємства.  Її розрахунок залежить від 
галузевої приналежності підприємства й 
особливості кожної галузі мають враховува-
тися в кожному конкретному випадку. 

Для комплексного дослідження розвитку 
та ефективності використання виробничих 
потужностей підприємств застосовують сис-
тему показників, які найповніше характери-
зують виробничі можливості підприємств. 
Одні вчені пропонують просто певний пере-
лік показників, інші – об’єднують їх у групи.  

Г.С. Гордієнко й Ю.В. Шпак розглядають 
систему показників як їхню взаємозв’язану 
сукупність, яка уможливлює комплексно 
кількісно оцінити фактичний стан і виявити 
резерви використання виробничих потужно-
стей підприємств [3]. Таких самих поглядів 
на питання системи показників дотримує 
також Й.М. Петрович. Ці ж дослідники ви-
сувають ряд вимог до системи показників, 
які повинні:  

формуватися на єдиній методологічній 
основі; 

бути простими й доступними для всіх 
споживачів такої інформації; 

бути об’єктивними, зіставними як на рів-
ні підприємства, так і галузі; 

відображати вплив інтенсивності викори-
стання виробничих потужностей на резуль-
тативність виробництва. 

Відповідно до зазначених вимог систему 
показників Г.С. Гордієнко та Ю.В. Шпак 
поділяють на три групи [3]: 

1) коефіцієнти рівня освоєння проектної 
виробничої потужності; 

2) коефіцієнти використання устаткування; 
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3) вартісні показники віддачі виробничо-
го апарату. 

Й.М. Петрович, а з ним автори групуван-
ня до першої групи відносять коефіцієнт но-
рмативної величини потужності, коефіцієнт 
використання проектної потужності, який 
показує рівень освоєння проектних потуж-
ностей і досягнення запланованих показни-
ків за нормативний період та враховує фак-
тор часу в оцінці використання нових виро-
бничих потужностей [3, 7]. 

Показники першої групи дають змогу 
оцінити використання виробничих потуж-
ностей і визначити резерви поліпшення їх 
використання. Проте такі показники досить 
умовні, оскільки для обчислення виробничої 
потужності враховують потужність не про-
відних ланок, а «вузьких місць». Тому при 
такому обчисленні виробничі потужності 
занижуються й не відображають реальних 
виробничих потужностей підприємств. 

Принципу побудови показників на зага-
льній основі відповідає друга їхня група, се-
ред яких коефіцієнти: змінності роботи об-
ладнання; завантаженості обладнання; про-
порційності обладнання, а також середній 
час роботи обладнання. В цих показниках 
відображаються кількісні (кількість вироб-
ничого обладнання і тривалість його функ-
ціонування) та якісні (конструктивно-
технологічні особливості виготовлюваної 
продукції й організаційно-технічний рівень 
виробництва) фактори процесу виробництва 
продукції. 

Показник змінності роботи обладнання 
(Кзм) дає уявлення про наявність у підпри-
ємства резервів виробничої потужності. На 
думку Й.М. Петровича, достовірнішим мето-
дом визначення коефіцієнта змінності роботи 
обладнання є ділення сумарної планової, 
розрахункової або фактичної машиномістко-
сті продукції на дійсний річний фонд часу 
роботи обладнання в одну зміну [7, с. 173]: 
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t
Т

1  – машиномісткість продукції, ма-
шино-годин; Суст – кількість одиниць уста-
новленого обладнання; Фд – реальний (роз-
рахунковий) однозмінний фонд часу роботи 
обладнання, год. 

Для визначення реального фонду часу 
роботи виробничого обладнання важливо 
визначати коефіцієнт завантаження (Кз). В 
економічному аналізі трапляється багато 
способів його розрахунку. Його визначають 
відношенням загальної машиномісткості 
продукції до реального фонду часу роботи 
обладнання при даному режимі роботи під-
приємства за формулою [1, с. 32–33]: 
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де Р – режим роботи підприємства (цеху), 

кількість змін; Суст – кількість одиниць 
установленого обладнання; Фд – реальний 
(розрахунковий) однозмінний фонд часу ро-

боти обладнання, год; ∑=
t

t

Т
1  – машиноміст-

кість продукції, машино-год. 
Цей же показник визначають за форму-

лою [7, с. 174]:  
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де Тп – трудомісткість на програму за ви-
дами обробки, верстато-год; М – величина 
прийнятої потужності, %; Ф1 – реальний рі-
чний фонд часу роботи обладнання, год. 

Із формули видно пряму залежність кое-
фіцієнта завантаження від величини прийня-
тої потужності. Тобто підвищення коефіціє-
нта виробничої потужності зумовлює зрос-
тання завантаження обладнання. 

За допомогою коефіцієнта завантаження 
виробничих потужностей можна оцінити, чи 
на повну потужність працює підприємство, 
чи має воно можливість збільшити обсяги 
виробництва в умовах зростання попиту на 
продукцію чи надлишку сировини. Після 
кризи 2008 року максимальне значення за-
вантаження виробничих потужностей про-
мислових підприємств в Україні не переви-
щувало 70%, тоді як для Європи це є міні-
мальним значенням [8, с. 103]. Нормальною 
ж вважається ситуація, якщо коефіцієнт за-
вантаження знаходиться на рівні 80–85%. У 
сучасних умовах розвитку економіки вироб-
ничі потужності недозавантажені з кількох 
причин: нестача сировини та високий знос 
виробничого обладнання, зниження попиту 
на продукцію окремих галузей у зв’язку зі 
зниженням платоспроможності населення. 
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Важливо також оцінювати ступінь рівно-
мірності завантаження обладнання при за-
даному обсязі виробництва чи прийнятій 
потужності. Це уможливлює оцінити рівень 
пропорційності у виробничих потужностях 
виробничих підрозділів і груп взаємозамін-
ного обладнання. 

Знову ж таки, існують різні методи визна-
чення коефіцієнта пропорційності [7, с. 175]:  

1)  відношення кількості устаткування, 
кратної відношенню різних видів робіт у 
структурі машиномісткості до загальної кі-
лькості встановленого устаткування: 

уст
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2) відношення середнього коефіцієнта за-
вантаження встановленого устаткування в 
підрозділі до нормативного коефіцієнта за-
вантаження обладнання:  
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До другої групи показників можна також 

віднести коефіцієнт використання виробни-
чих потужностей [10, c. 175; 12]: 
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де Тфакт – фактичний (плановий) річний 

обсяг виробництва продукції; 
Всер – середньорічна виробнича потуж-

ність підприємства. 
До показників ефективності використан-

ня виробничих потужностей, крім перерахо-
ваних, належать коефіцієнти: інтенсивного й 
екстенсивного використання виробничих 
потужностей та інтегральний. 

Перший визначають відношенням факти-
чної виробничої потужності до планової за 
формулою [6]: 

пл

ф
інт М

М
К = ,

 
другий – обчислюють відношенням фак-

тичного часу роботи виробничого облад-
нання до часу планової роботи  за форму-
лою [6]: 
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третій – інтегрального використання об-

ладнання – визначають множенням коефіці-
єнтів інтенсивного й екстенсивного викори-
стання  за формулою [6]:  

інтексінтегр ККК ×= . 
Перераховані показники найповніше ві-

дображають принцип системного підходу та 
характеризують конструктивно-технологічні 
особливості продукції, досягнутий організа-
ційно-технічний рівень виробництва (маши-
номісткість, трудомісткість) і показують на-
явну кількість та функціонування виробни-
чих ресурсів у часі. Їх обчислюють у дина-
міці й визначають їхню відповідність плану 
та причини зміни. Можливими причинами 
відхилень можуть бути введення в дію но-
вих і реконструйованих підприємств, техні-
чне переоснащення виробництва, скорочен-
ня виробничих потужностей. 

Наведені коефіцієнти визначають рівень 
використання виробничої потужності, а та-
кож резерви виробництва. Останні прояв-
ляються при зіставленні значення коефіціє-
нта використання виробничих потужностей 
та завантаження обладнання. 

Особливе місце в аналізі ефективності 
використання виробничих потужностей на-
лежить вартісним показникам, як дають 
змогу оцінити вплив використання вироб-
ничих потужностей на ефективність вироб-
ництва. Основним таким показником є фон-
довіддача (Фв), що показує ефективність 
використання активної частини основних 
засобів. Її розраховують відношенням вар-
тості валової продукції (ВП) до вартості ос-
новних виробничих засобів (ВартОВЗ) за фо-
рмулою [10, с. 193]: 

ОВЗ
в Варт

ВПФ = .
 

Такий показник можна використовувати 
разом із показником випуску продукції на 
одиницю устаткування для порівняльного 
аналізу між однорідними підприємствами та 
виявлення резервів щодо поліпшення вико-
ристання виробничих потужностей підпри-
ємств. 

Показники використання активної части-
ни основних засобів доповнюють показни-
ком виходу продукції на 1м2 площі. Він не 
дає загального уявлення про ступінь вироб-
ничої потужності підприємства, проте допо-
внює її характеристику. 

В оцінках відбиваються якісні й кількісні 
характеристики виробничої потужності, то-
му її дослідження та оцінка передбачають 
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проведення системного аналізу. Виробничу 
потужність використовують для визначення 
виробничих можливостей основних засобів, 
або ототожнюють із ними. Тому аналіз ви-
робничих потужностей певною мірою пов'я-
заний з оцінкою ефективності використання 
основних виробничих засобів, а планування 
розвитку – із капітальними вкладеннями в 
інвестиційні проекти щодо нарощування ви-
робничих потужностей. 

Висновки. Узагальнення методичних 
підходів до оцінки виробничих потужностей 
дає змогу встановити наявність серед науко-
вців значного різноманіття поглядів на сут-
ність виробничих потужностей і методику їх 
аналізу. Такі методики уможливлюють ком-
плексно оцінити виробничі потужності, 
ефективність їх використання й оновлення. 
Вони, як правило, універсальні та можуть 
бути застосовані при аналізі підприємств 
будь-якої галузі. 
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